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Notre situation 
I.F.PRO 



 Métiers    Qualités requises 

 Responsable de stand 

 Adjoint chef de rayon 
 Vendeur qualifié 
 Adjoint d’un petit commerçant 

 Relationnel 
 Motivation 

 Travail 
 Autonomie 

Niveau Pré-requis 
Conditions d’admission: 
 Être titulaire d’un diplôme ou un titre de niveau V ou niveau V Bis 
 Avoir fini la scolarité menant à un diplôme de niveau V 
 Sortir de première générale ou technologie 
 Justifier de trois années d’expérience professionnelle 
 

Recrutement: 
 Réunion d’information collective: Le   ........................................  
 Tests 
 Admission après étude du dossier de candidature et entretien  

Objectifs de la Formation 

 

Objectifs Professionnels 
 
 Accès à l’emploi 
 Reconversion Professionnelle 

 

Objectif Pédagogique 
 

 Préparer un diplôme 
niveau IV 
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Programme 

Pôles Professionnels : 
 

 Animer (Participer aux opérateurs de promotion, d’animation) 
 Gérer ( Gérer des produits, approvisionner et réassortir) 
 Vendre ( Préparer la vente, réaliser la vente des produits) 
 

Matières générales : 
 

 Culture Générale et expression 
 Économie-Droit 
 Mathématiques 

 Espagnol 
 Anglais  
 Histoire-Géographique 

Descriptifs des épreuves 

 

Action de promotion animation en unité commerciale  Oral  30 min      4 
Economie Droit      Écrit  2h30       1       
Mathématiques      Écrit  1h            1 
Vente en unité commerciale    Oral  30 min      4       
Préparation et suivi de l’activité commerciale  Écrit  3h                   4 
  
Prévention Santé Environnement    Écrit  2h       1 
 
Langue vivante 1      Oral  20 min      2 
Langue vivante 2      Oral  20 min      2 
 
Français        Écrit  2h30                2.5 
Histoire– Géographie Education civique   Écrit  2h30     2.5 
Arts appliqués et culture artistique   Écrit  1h30       1 

  Epreuves     Mode Durée Coef 


